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当社はBtoBマーケティングソリューションを展開する会社です。

クライアントの目的や課題に応じてサービスを組みあわせ提供します。

事業概要

BtoBに特化したアウトバウンドのコール
センターです。
高品質で低価格、お客様に合わせた柔軟
な対応をいたします。

BtoB向けのお問い合わせフォーム営業代
行サービスです。
1社10円で営業代行を行うテレワーク時
代の新しい顧客開拓です。

アウトバウンド特化型のテレマーケティ
ングシステムです。
通話料は90%ダウンして打電数は250%
アップするシステムです。

BtoBマーケティング事業を展開する当社が
本当に使いたかったリストデータベースを
作りました。圧倒的なリスト数と営業に最適
化したカテゴリー設定で効率的な法人営業を
支援します。



フォームマーケ料金プラン

ロボット送信  5,000件迄

一律5万円
初期費用なし！

契約期間の縛りなし！
送信完了を保証するものではございません。

共通事項

ターゲットリストを提供します。

スプレッドシートで進捗を共有します。

専任コンサルタントがサポートします。

ロボット送信 2万件~

件数×9円~5円
初期費用なし！

契約期間の縛りなし！
送信完了を保証するものではございません。

ロボット送信  5,001件~

件数×10円
初期費用なし！

契約期間の縛りなし！
送信完了を保証するものではございません。



ロボット送信のスペック

営業時間8時間送信で約3,000件送信可能1

2

3

４

24時間送信で約10,000件送信可能

月間で約200,000件送信可能

URLリストに対して送信完了率約40%

＊過去送信完了したリストにだけ送信すると送信完了率は100%に近づきます。



進捗管理_googleスプレッドシート

進捗はリアルタイムでご確認頂けます。

・送信リスト/送信結果
・送信者情報
・チェックボックス設定
・送信文面



送信文面事例

専任コンサルタントが過去の成功経験や失敗経験を踏まえてアドバイスさせて頂きます。



送信リスト_業種一覧 https://corpbase.net/cblist

送信リストを業種一覧からご選択頂きます。御社保有リストへの送信も可能です。

（拡大版をご覧頂けます）

https://corpbase.net/cblist


送信リスト_業種一覧



送信結果ステータス



テレマーケティングのご提案
-フォームマーケと連動したインサイドセールスプラン-



シンプルな料金設定でご提案いたします。

当社が運営するスマホで発信するCTI:CallHackerを活用します。

契約時間内でリストやスクリプトを柔軟に変更できるプランです。

月80h=1日4h×20営業日稼働

インサイドセールスプラン
（月80h=1日4h×20営業日稼働）

300,000円

＊価格は税別となります。お振込みの際の振込み手数料はご負担をお願いしております。
＊初期費用50000円（オペレータ研修費用+開始前打ち合わせ費用＋運用構築フロー）
＊業務管理費用10000円 (日報、アポイント報告等)
＊架電データをgoogleスプレッドシートでリアルタイムにご確認頂けます。
＊初回は1ヶ月でご利用いただけます。初回結果を見て頂き2回目以降は3ヶ月毎のご契約となります。
＊詳細費用は商談後にお見積りさせて頂きます。

インサイドセールスプラン/月額



その他20以上の媒体をクローリングできます。クローリングしたい媒体があれば担当までお伝えください。

リスト_媒体クローリング



実績_パートナー開拓

2

3

４

目的

クライアントに斡旋するエンジニア不足

解消のための協業パートナー開拓

ターゲット システム開発会社

送信数 約24,000件

成果 パートナー登録 約370社

SES企業 様 ソフトウェアテスト専門会社 様

目的 クラウド化を推進したい企業の開拓

ターゲット システム開発会社

送信数 約5,500件

成果 反響数 31件
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４

サーバ（AWS）を中心としたクラウドの設計/構築/運用
（移行支援）企業 様

目的

アプリ/webサービス/webサイトのテスト
やセキュリティ課題がある企業の開拓

ターゲット IT/通信/システム開発会社/etc

送信数 約50,000件

成果 反響数 52件

目的 オフショア開発の案件開拓

ターゲット システム開発会社

送信数 約5000件

成果 反響数 5件

オフショア開発企業 様

実績_ユーザー開拓



目的 デバック・翻訳などのご提案

ターゲット アプリ運営企業

送信数 約10,000件

成果 反響数 19件

補足

googleプレイ掲載リストへのアプローチ。日本語と英日本
語と英語の文章を作成し両方載せて送信することで日本だ
けでなく海外の企業からのリードも取得でき大変ご満足頂
けた。

ゲームデバッグ及び翻訳企業 様
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４

目的
【BtoB EC型】中古PC販売サイトへの集

客

ターゲット 全国の全企業

送信数 約20,000件

成果 問合数53／受注数13社／見込18社

補足

全国の全企業に向けてコロナ禍で需要が増している法人向
け中古PC販売サイトへの集客をフォームマーケで1ヶ月_20
万円でテスマ実施。1ヶ月経過時点で月間ユーザー数3,532、
問合数53、受注数13社、見込18社、という驚異的な数字を
出すことができ大変ご満足頂けた。

中古PC販売企業 様

実績_ユーザー開拓



目的 スキマバイト求人媒体の掲載企業獲得

ターゲット 軽作業/イベント/飲食店/etc

送信数 約10,000件

成果 反響数 7件

補足

短期バイトニーズのある業種に対して実施。リード獲得だ
けでなくその先のアカウント登録まで獲得できたことで非
常にご満足いただけた。今後商談を経ることなくアカウン
ト登録までいける企業を増やすことを目指しLP改善を進め
ながらフォームマーケも継続実施していくことになった。

求人媒体運営企業 様
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４

目的 webサイト制作のリード獲得

ターゲット 業種を絞ることなく全企業

送信数 約5,000件

成果 反響数 5件

補足

全業種を絞ることなくエリアも全国でフォームマーケを実
施。単価が安いフォームマーケならではのアプローチでう
まくサイト制作ニーズのある会社のリードを得ることがで
きた。

webサイト制作企業 様

実績_ユーザー開拓



目的
ベンチマークターゲティング広告の

リード獲得

ターゲット 通販/IT etc

送信数 約10,000件

成果 反響数 7件

補足

競合サイト訪問者に向けて広告配信ができるサービスで最
低発注金額が148.5万円。成功要因：高額サービスではあっ
たがしっかりとターゲットに対して、ニーズを掴めるよう
に送信スクリプトと連動してサイト修正したことでご満足
頂ける結果を出せた。

ベンチマークターゲティング広告企業 様
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４

目的
LP制作及びマーケティング代行の

リード獲得

ターゲット 業種を絞ることなく全企業

送信数 約5,000件

成果 反響数 4件

補足

「LP制作をちょうど検討している」会社のリードを得るた
め業種を絞ることなくフォームマーケを実施。初めからタ
イミング次第とは思っていたのだが単価が安いフォーム
マーケならではの幅広いアプローチが功を奏し良質なリー
ドを得ることができた。

マーケティング代行企業 様

実績_ユーザー開拓



目的
太陽光ソリューション商材の

紹介パートナー開拓

ターゲット 建築・工事/エネルギー

送信数 約5,000件

成果 反響数 5件

補足

非常に単価の高い商材であるためエンドユーザーへの直接
アプローチではなくエンドユーザ候補を顧客として持つ企
業への紹介パートナー提案を実施。5,000件で5件のリード
が取れ非常にご満足頂き継続施策となった。

太陽光ソリューション商材提供企業 様
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４

目的
デバッグや

セキュリティ人材の提案

ターゲット アプリ運営企業

送信数 約834件

成果 反響数 7件

補足

googleプレイ_アプリの運営企業に対して人力送信でフォー
ムマーケを実施。人力送信はロボット送信とは違い柔軟対
応ができるためスクリプト内のアプリ名部分を差し替えな
がら送信し大変ご満足いただけた。人力送信は1件60円換算
でロボット送信プランから月単位で切り替えが可能です。

アプリやソフトウェアのデバッグ及びセキュリティサービ
ス提供 様

実績_ユーザー開拓



目的 レンタルユニフォームのクライアント開拓

ターゲット 飲食店

送信数 約10,000件

成果 反響数 8件

補足

レンタルユニフォームのクライアント開拓を飲食店向けに
実施。一度利用すると長期契約となるサービスのため切り
替えの難易度は高いのだが、低コストで一斉にアプローチ
できるフォームマーケでは切り替えニーズのある飲食店を
上手く捉えることができた。

レンタルユニフォーム企業 様
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４

目的
法人向けPCR検査キット

販売サイトへの集客

ターゲット 全国の全企業

送信数 約5,000件

成果

CV単価（クレカ決済確定社数/費用）

5,287円

補足

BtoB_ECサイトへの集客はフォームマーケでは初の取り組み
だった。ECの場合商談はせずサイト上で完結し決済まで進
むためサイトの作り込みが大切になるが、送信しながら反
響のあった方々の傾向を掴み柔軟にサイト改善頂けたこと
でこのCV単価となった！

法人向けPCR検査キット販売企業 様

実績_ユーザー開拓



目的
シニア向けサービスのフランチャイズ展開

のための経営者リード獲得

ターゲット 介護/病院

送信数 約20,000件

成果 反響数 35件

補足

ターゲットが経営者ということで難易度が高い案件でした
が、ターゲット選定と文面が功を奏して目標を大幅にこえ
るリード取得数・リード単価を達成！

各種フランチャイズ案件の加盟店開拓企業 様
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４

目的 DX関連ソリューションのユーザー開拓

ターゲット 通信/小売

送信数 約5,000件

成果 反響数 6件

補足

開始当初は反響率が低かったが業種に合わせて送信文面を
変更するなどクライアントと共にPDCAを回したことでKPI目
標を上回る結果を出せた！

実績_ユーザー開拓

DX関連ソリューション企業 様



目的 ソフトウェアテスト専門会社

ターゲット 通信/IT/小売/コンサルetc

送信数 約50,000件

成果 反響数 52件

補足

テストマーケティングとして様々な業種を選定し合計
50,000リストに送信。反響率が良い業種も悪い業種あった
が合計でこの数字となり非常にご満足頂けた。反響率の高
い業種を継続的にフォームマーケで攻めていくこととなっ
た。
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４

目的
SES事業をおこなう会社のエンジニア人材

確保のためのアライアンス提案

ターゲット 開発会社

送信数 約5,000件

成果 反響数 78件

補足

全国の開発会社へエンジニア人材確保のため定期的に案件
情報をメール配信をさせて頂くためのアライアンス提案を
フォームマーケで実施。希望される会社には、サイト上か
ら会社名・担当者名、アドレスを登録して頂く施策とした
ところ驚異的な数字を叩き出し大変ご満足頂けた！

実績_ユーザー開拓

SES企業 様 ソフトウェアテスト専門企業 様



目的 金属加工メーカーの新規顧客開拓

ターゲット 商社/メーカー

送信数 約5,000件

成果 反響数 5件

補足

自動車メーカーに金属加工製品を提供している老舗の鍛造
メーカーが新規顧客開拓のために商社や様々なメーカーを
対象にフォームマーケを実施。ニーズに合わせて形を変え
る製品を簡潔にわかりやすくPRする文面を作成できたこと
で目標を大幅に上回る成果を出せた。
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４

目的 上場している倉庫会社のユーザー開拓

ターゲット 上場及び中堅企業/通販企業

送信数 約10,000件

成果 反響数 8件

補足

送信文面内で物流倉庫としての活用と個人情報保管として
の活用という二つの用途での倉庫活用のご提案を行ったこ
とで両方のニーズを汲み取ることができた。非常に高単価
のサービスのため目標リード単価はもっと高く設定してい
たが想定以上の数字が出て大変ご満足頂けた。

実績_ユーザー開拓

倉庫運営企業 様 金属加工メーカー 様



目的 格安SIMのリード獲得

ターゲット Iotメーカー/太陽光パネル/

webマーケティング

送信数 約10,000件

成果 反響数9件（受注2件）

補足

格安SIMニーズがあるIotメーカーや太陽光メーカー、web
マーケティング会社に向けてフォームマーケを実施しKPI
をこえる成果を出せた。
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3

４

目的 人材派遣の新規クライアント開拓

ターゲット 大阪府の全企業

送信数 約10,000件

成果 反響数 10件

補足

フォームマーケ用に初回お試しキャンペーンを設定し興味
づけを強化したことでKPIを達成できた。

実績_ユーザー開拓

人材派遣企業 様 格安SIM 企業 様
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